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Etat des lieux du projet 2017 .ﬁratexzo

LES CLUBS STRATEXIO

4 CLUBS ACTIFS

PAYS DE LA LOIRE 1- 3EME ANNEE

PARIS - 2EME ANNEE
POITIERS - EREANNEE
PAYS DE LA LOIRE 2- 1ERE ANNEE

42 DIRIGEANTS DE PME ENGAGES

QUI PROGRESSENT A L'INTERNATIONAL

Stratexio
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Les adhérents des clubs Stratexio : tratexio
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Résultats club pilote ﬁmtw@o

LE BILAN DU PROGRAMME DE
FORMATION 2016-17

2/3  DES DIRIGEANTS INTERROGES ONT AUGMENTE LEUR
EFFECTIF DE6% A 35%

2/3 DES DIRIGEANTS INTERROGES ONT AUGMENTE LEUR CA
DE3%A61%

2/3 DES DIRIGEANTS INTERROGES ONT AUGMENTE LEUR CA
EXPORT DE5 %A 44 %

Stratexio
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Le programme
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Stratexio

LE PROGRAMME DE FORMATION
STRATEXIO C'EST

82 EXPERTS ACCREDITES

42 INTERVENANTS ACCREDITES

25 DELEGUES TERRITORIAUX

A V0S COTES POUR VOUS APPORTER LEURS
COMPETENCES SUR L'INTERNATIONAL

Stratexio
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LE PROGRAMME STRATEXIO tratexio
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AUDIT STRATEGIQUE: 5 FORMATIONS  : pooompagNEMENT
PERSONNALISE COLLECTIVES INDIVIDUEL

GENERE PAR NOTRE PUISSANT ALGORITHME CLUB-PARTAGE D'EXPERIENCE & BENCHMARK SUIVI DE LA DEMARCHE DE PROGRES STRATEXID
t +

ELABORATION D'UN CONTRAT ACCELERATION A o
L'INTERNATIONAL AVEC UN REFERENT ACCREDITE CATALOGUE DE 100 EXPERTS ACCREDITES
DE HAUT NIVEAU SUR TOUT LE TERRITOIRE

Stratexio : Stratexio

OPTIMISATION ET DEVELOPPEMENT A L'INTERNATIONAL
[
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Stratexio

Le programme




Stratexio

Les réunions de
formation
collectives
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THEMATIQUE REUNIONS COLLECTIVES ﬁmtw@o

* STRATEGIE INTERNATIONALE
* INNOVATION

* MARKETING STRATEGIQUE INTERNATIONAL

* MODES EXPORT
* FINANCEMENT DU DEVELOPPEMENT INTERNATIONAL

*REGLEMENTATI ON ET ASPECTS JURI DI QUI
* IMPACT ORGANISATIONNEL

* FOCUS PAYS

* INTERCULTUREL

* ANALYSE ET PROSPECTIVE ECONOMIQUE
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LE CATALOGUE DES INTERVENANTS tratexio
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Cycle d’accélération des entreprises a I'international




Stratexio

Le programme de
sulvi individuel
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LA REVUE STRATEGIQUE INITIALE tratexto

UN EXEMPLE DE REVUE STRATEGIQUE

Diagnostic du Consultant référent Stratexio

Vision du dirigeant
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Couverture de I'exposition auwsx

Exportabilité de I'offre

= SCOREDE L'ENTREPRISE
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Stratexio

LA REVUE STRATEGIQUE INITIALE

CONTRAT D'ACCELERATION A L'INTERNATIONAL

On trouvera ci-dessous les éléments "variables" permettant de remplir le contrat passé entre Stratexio et I'entreprise,
a l'exclusion de tous les éléments rédactionnels de la structure du contrat proprement dit.

1. Rappel de I'ambition et des enjeux de l'entreprise vis-a-vis du développement international

Développement de l'activité export en Amérique du Sud, particuliérement au Brésil au travers d'une gamme de refroidisseurs de lait
réalisés a partir d'élément issus du site de production indien ou francais via la plateforme logistique au Brésil dans un premier
temps. Production locale au Brésil via un partenaire ou une croissance externe compte tenu des taxes d'importation élévées et du
niveau quantitatif de production locale imposée par le Brésil.
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LE CONTRAT D ACCELERATION INTERNATIONAL ﬁmtw@(’

LES OBJECTIFS DU CONTRAT
(cf. article 1 de la Convention)

Le Contrat Stratexio a pour objectif de faire progresser
| 6 ENT RE K&k |8 Ealisation de son ambition internationale.

L 6 at tde ceh obgctif sera mesurée tous les ans selon plusieurs

criteres :

- Des criteres quantitatifs :Croissance du % de chiffre d 6 Af faai r e s
| 6 ex/mbHi nt e yrGrosssance dugpérsonnel dédiéal 6 ex port
/al 61 nt eyCQrassance nlitanombre de paysoul 6entr epr i s
réalise des ventes

- Des criteres qualitatifs sur autres objectifs du Contrat Stratexio:
Structuration du service export, élaboration du business plané




LE CATALOGUE DES EXPERTS

Stratexio

FEAIrpies yore Neneoeanci Jed e asonalisarion

« Progresser en équipe
a la conguéte de Uinternational »

CATALOGUE des EXPERTS
2015 - 2016

Stratigies powr Uexportation ot Pinternationatisation

Stratexio

TABLE DES MATIERES

L'EXPORTABILITE DE L'OFFRE

La proposition de valeur

La connaissance et la maltisa des facteurs-clés da sucods da
Foffre a I'strangar

L'acceptation de la proposition de valeur dans ks pays vises
L'scceptahilte des prix ot marges

LA VISION DU DIRIGEANT
Clarté de la vision
Fondements de la vision
Parage de la vision

LA COUVERTURE DE L'EXPOSITION AUX RISQUES

La couverture des i i s (en pr ion et en aclifs)
La du risque | )

La sacurisation des paements intermationaux

L'ADEQUATION ENTRE AMBITION ET MOYENS MIS EN
CEUVRE

Equipe commerciale expart

Outils at méthodes de chasse de partenairas a lintemational
Adaptation du restant de lorganisation

a u projet i i

Steatigies pour Necportation of Uinterntimn iation
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Stratexio
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Stratexio
LES THEMATI QUES DOEXPERTI S

4 THEMES PRINCIPAUX : PLUS DE 100 EXPERTS A LA CARTE

L'EXPORTABILITE DE L'OFFRE

La proposition de valeur

La connaissance et la maitrise des factalés de succes de I'offre a I'étranger
L'acceptation de la proposition de valeur dans les pays visés

L'acceptabilité des prix et marges

LA VISION DU DIRIGEANT
Clarté de la vision
Fondements de la vision
Partage de la vision

LA COUVERTURE DE L'EXPOSITION AUX RISQUES

La couverture des investissements (en prospection et en actifs)
La couverture du risque logistique

La sécurisation des paiements internationaux

[ U!'59v ;! ¢Lhb 9b¢w9 ' a. L¢Lhb 9¢ ah,9b{ aL{ 9b
Equipe commerciale export

Outils et méthodes de chasse de partenaires a l'international

Adaptation du restant de I'organisation

Gestion du projet international




LES THEMATI QUES DOEXPERTI S

Innovation et go-to-market

Analyse des marchés a l'international

Evaluation des modes d'implantation les plus appropriés

Formation des prix a l'international

Aide al'émergence d'un projet stratégique/ Analyse stratégique
Elaboration de business plan

Aides & subventions export

Logistique a l'international

Sécurisation des paiements internationaux

Outils, réseau et méthodes de chasse de partenaires a l'international

Audit des impacts organisationnels




