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Les adhérents des clubs Stratexio :



Résultats club pilote 



Le programme



Un catalogue dôexperts de haut niveau
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LE PROGRAMME STRATEXIO 



Le programme



Les réunions de 
formation 
collectives



THÉMATIQUE RÉUNIONS COLLECTIVES

STRATÉGIE INTERNATIONALE

INNOVATION

MARKETING STRATEGIQUE INTERNATIONAL

MODES EXPORT

FINANCEMENT DU DEVELOPPEMENT INTERNATIONAL

REGLEMENTATION ET ASPECTS JURIDIQUE A LôINTERNATIONAL

IMPACT ORGANISATIONNEL    

FOCUS PAYS

INTERCULTUREL

ANALYSE ET PROSPECTIVE ECONOMIQUE



LE CATALOGUE DES INTERVENANTS 



Le programme de 
suivi individuel



LA REVUE STRATEGIQUE INITIALE

UN EXEMPLE DE REVUE STRATEGIQUE



LA REVUE STRATEGIQUE INITIALE



LE CONTRAT D ACCÉLÉRATION INTERNATIONAL

LES OBJECTIFS DU CONTRAT 

(cf. article 1 de la Convention)

Le Contrat Stratexio a pour objectif de faire progresser

lôENTREPRISEdans la réalisation de son ambition internationale.

Lôatteintede cet objectif sera mesurée tous les ans selon plusieurs

critères :

- Des critères quantitatifs :Croissance du % de chiffre dôAffairesà

lôexport/ à lôinternational; Croissance du personnel dédié à lôexport

/ à lôinternational; Croissance du nombre de pays où lôentreprise

réalise des ventes

- Des critères qualitatifs sur autres objectifs du Contrat Stratexio:

Structuration du service export, élaboration du business plané



LE CATALOGUE DES EXPERTS 



LES TH£MATIQUES DôEXPERTISE

L'EXPORTABILITE DE L'OFFRE  
La proposition de valeur
La connaissance et la maîtrise des facteurs-clés de succès de l'offre à l'étranger
L'acceptation de la proposition de valeur dans les pays visés
L'acceptabilité des prix et marges

LA VISION DU DIRIGEANT 
Clarté de la vision
Fondements de la vision
Partage de la vision

LA COUVERTURE DE L'EXPOSITION AUX RISQUES 
La couverture des investissements (en prospection et en actifs)
La couverture du risque logistique
La sécurisation des paiements internationaux
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Equipe commerciale export
Outils et méthodes de chasse de partenaires à l'international
Adaptation du restant de l'organisation
Gestion du projet international

4 THEMES PRINCIPAUX : PLUS DE 100 EXPERTS A LA CARTE



LES TH£MATIQUES DôEXPERTISE INDIVIDUELLE

Innovation et go-to-market

Analyse des marchés à l'international 

Evaluation des modes d'implantation les plus appropriés

Formation des prix à l'international

Aide à l'émergence d'un projet stratégique/ Analyse stratégique

Elaboration de business plan

Aides & subventions export

Logistique à l'international

Sécurisation des paiements internationaux

Outils, réseau et méthodes de chasse de partenaires à l'international

Audit des impacts organisationnels


